Аудиторна контрольна робота з дисципліни «Інфраструктура товарного ринку»

для студентів заочної форми навчання

Змістовий модуль 1. Теоретико-методичні основи функціонування товарного ринку

Тема 1. Предмет, метод і завдання дисципліни

Тема 2. Сутнісна характеристика ринку

Тема 3. Товарний ринок – середовище маркетингу

Тема 4. Сутність, завдання та проблеми розвитку інфраструктури товарного ринку

Тема 5. Макроорганізація оптової торгівлі

Змістовий модуль 2. Посередницька діяльність на товарному ринку

Тема 6. Підприємства оптової торгівлі

Тема 7. Послуги підприємств оптової торгівлі

Тема 8. Торговельно-посередницька діяльність на товарному ринку

Тема 9. Комерційне посередництво на товарному ринку 

Тема 10. Інформаційна й організаційно-комерційна діяльність

Тема 11 Роздрібна торгівля

Тема 12. Товарні біржі

Тема 13. Брокерська діяльність на товарній біржі

Тема 14. Лізинг

Тема 15. Економічні основи лізингу

Тема 16. Персональний продаж

КОНТРОЛЬНІ ПИТАННЯ ДО МОДУЛЮ
1. Інфраструктура товарного ринку як складова частина економічної теорії. 
2. Категорії дисципліни та їх взаємозв’язок. 

3. Функції та завдання дисципліни.  

4. Генезис дисципліни. 
5. Зв'язок навчальної дисципліни з іншими дисциплінами.

6. Поняття та економічний зміст ринку. 
7. Передумови й умови функціонування ринкових відносин. 

8. Класифікаційні ознаки ринків

9. Види ринків.  

10. Особливості товарного ринку. 

11. Суб’єкти та об’єкти товарного ринку. 

12. Форми та методи регулювання товарного ринку.  

13. Види ринкових процесів на товарному ринку. 

14. Характерні ознаки, функціонування та стан сучасного товарного ринку. 

15. Сутність та значення інфраструктури товарного ринку в ринковій економіці. 
16. Особливості діяльності суб’єктів інфраструктури товарного ринку. 

17. Елементи інфраструктури товарного ринку. 

18. Функції інфраструктури. 

19. Маркетингові посередники як підґрунтя інфраструктури товарного ринку, типи їх.  

20. Показники оцінювання стану та розвитку інфраструктури товарного ринку. 

21. Маркетингова концепція розвитку суб’єктів інфраструктури. 

22. Проблеми розвитку інфраструктури товарного ринку. 

23. Сутність та місце оптової торгівлі в ринкових процесах. 

24. Функції оптової торгівлі.   

25. Особливості оптової торгівлі продукцією виробничо-технічного призначення. 

26. Характеристика основних видів оптової торгівлі. 

27. Макроекономічні показники оптової торгівлі.

28. Види та організаційно-правові форми підприємств оптової торгівлі. 

29. Загальна характеристика діяльності підприємств оптової торгівлі. 

30. Організація оптової закупівлі товарів. 

31. Оптовий продаж товарів.

32. Показники діяльності підприємств оптової торгівлі та методи їх визначення. 

33. Послуги підприємств оптової торгівлі відповідно до виконуваних функцій. 

34. Система показників оцінки ефективності провадження комплексу послуг. 

35. Методи розрахунку обсягу послуг виробничо-технічного призначення. 
36. Сутність та види торговельно-посередницької діяльності. 

37. Торгівля через торговельно-посередницькі структури. 

38. Характеристика посередницької діяльності.

39. Основні типи посередників та їхні функції.

40. Організація роботи посередників. 

41. Винагорода й мотивація посередників. 
42. Сутність та призначення інформаційної й організаційно-комерційної діяльності.  
43. Інформаційні продукти і послуги. 

44. Організаційно-комерційні послуги: види, організація надання. 

45. Ефективність інформаційних та організаційно-комерційних послуг.

46. Сутність, ознаки та форми роздрібної торгівлі. 

47. Функції та послуги суб’єктів роздрібної торговельної діяльності. 

48. Організація роздрібної торгівлі. 
49. Маркетингові рішення роздрібної торгівлі. 
50. Нормативно-правові засади діяльності суб’єктів роздрібної торгівлі.
51. Сутність біржової торгівлі та її роль у ринковій економіці. 
52. Види бірж та правові засади їхньої діяльності в Україні. 
53. Порядок створення й організація діяльності товарної біржі. 

54. Організація і технологія біржової торгівлі. 

55. Біржові товари. 

56. Особливості біржових угод на товарній біржі. 

57. Брокерська діяльність на товарній біржі. 

58. Діяльність брокерських контор і незалежних брокерів. 

59. Визначення та економічне значення лізингу. 

60. Класифікаційна характеристика видів і форм лізингу. 
61. Сутність і послідовність здійснення лізингових угод. 
62. Нормативно-правове підґрунтя відносин суб’єктів лізингу. 

63. Економічні засади лізингових угод. 

64. Види лізингових платежів. 

65. Методи розрахунку лізингових платежів.

66. Сутність, форми та відмінності персонального продажу. 

67. Управління персональним продажем. 

68. Головні складові процесу персонального продажу. 

69. Торгові представники (агенти) і вимоги до них. 

70. Нові форми продажу товарів та послуг.

КОНТРОЛЬНІ ЗАВДАННЯ ДО МОДУЛЮ
Завдання 1
Для виготовлення одиниці продукції підприємству треба 1,5 кг сировини. Планується, що річний обсяг виробництва складе 17000 од. продукції. Річні витрати на зберігання 1 кг сировини на складі складуть 8,5 грн. Для здійснення одного замовлення підприємство несе витрати в розмірі 550 грн. 

Визначити: 

а) річну потребу підприємства в сировині; 

б) економічну (оптимальну) партію замовлення; 

в) періодичність поставок, що будуть здійснені відповідно до річної потреби у сировині та в обсягах економічної партії замовлення.
Завдання 2

Визначити ефективність комерційно-посередницької діяльності фірми з продажу препаратів А, Б, В й загальну економічну ефективність комерційно-посередницької діяльності підприємства. 

Дати рекомендації з формування товарної політики комерційно-посередницького підприємства на наступний період.

	Препарат
	Продано 

лікарських 

препаратів, уп.
	Ціна за уп.,

 грн.
	Витрати, 

грн.
	Стадія 

життєвого 

циклу товару

	А
	1500
	2,48
	3500
	Спад

	Б
	5000
	5,45
	22350
	Зрілість

	В
	2000
	4,90
	8500
	Ріст


Завдання 3

У поточному році підприємство реалізувало устаткування в кількості 150 од. за ціною 3750 грн. При цьому були надані послуги по доставці на суму 7500 грн., монтажу – 32550 грн., навчанню персоналу – 2500 грн. Повні витрати підприємства склали 400 тис. грн. 

Визначити економічну ефективність роботи підприємства. Порівняйте результати діяльності підприємства в минулому періоді, коли було продано 95 од. устаткування по тій же ціні, витрати склали 300 тис. грн., додаткових послуг воно не надавало. 

Визначити вплив надання додаткових послуг у поточному році на економічну ефективність комерційно-посередницькій діяльності підприємства, якщо відомо, що частка витрат на їхнє надання склала 2 %.

Завдання 4
Визначити вантажообіг, при якому підприємство однаково влаштовує, чи мати власний склад або користуватися послугами найманого (орендованого) складу, якщо є такі дані: 

· витрати на вантажопереробку на власному складі в залежності від обсягу вантажообігу в розрахунку на 1 тонну – 4 грн.; 

· умовно-постійні витрати власного складу – 30000 грн.; 

· вартість послуг по зберіганню товару на найманому складі – 10 грн./т.

Завдання 5
Лізингова компанія надала в лізинг устаткування вартістю 200 тис. грн. терміном на 5 років; відсоткова ставка з урахуванням комісійних – 6%. Виплати платежів по лізингу здійснюються рівними сумами поквартально.

Визначите суму лізингового платежу.

Завдання 6
Завданням спеціаліста з маркетингу оптово-посередницької фармацевтичної фірми є провадження ефективної маркетингової діяльності, у тому числі визначення масштабів здійснення маркетингових заходів. Оптово-посередницька фірма з метою збільшення обсягів продажу провела комплекс додаткових маркетингових заходів. 

На основі наведеної інформації розрахувати: а) прибуток у попередньому і по-точному роках, б) показник проникнення продажу у попередньому і поточному роках. 

Проаналізувати динаміку змін показника проникнення продажу, валових витрат і прибутку. Зробити висновок щодо доцільності проникнення продажу, тобто зростання фактичного збуту товарів за рахунок охоплення нових споживачів. 

	Показник
	Попередній рік
	Поточний рік

	Потенційний збут, од.
	1500
	1650

	Фактичний збут, од.
	825
	1075

	Ціна, грн./од.
	615
	615

	Собівартість продукції (без маркетингових витрат), грн./од.
	350
	350

	Постійні витрати, грн.
	108000
	108000

	Витрати на стимулювання збуту, грн.
	200
	275

	Витрати на рекламу, грн.
	50
	65

	Витрати на організацію персональних продаж, грн.
	100
	125

	Витрати на маркетингові дослідження, грн. 
	25
	75

	Маркетингові витрати разом (на обсяг реалізації у цілому), грн.
	
	

	Обсяг реалізації, грн.
	
	

	Витрати підприємства без маркетингових витрат, грн.
	
	

	Валові витрати, грн.
	
	

	Прибуток, грн.
	
	

	Показник проникнення продажу, %
	
	


Завдання 7
Фірма виготовляє товари медичного призначення (обладнання), здійснює комерційну діяльність та має наступні показники функціонування (за місяць):

Обсяг збуту, шт.                                                        200

Відпускна ціна, грн.                                                  300

Змінні витрати, грн./шт.                                           150

Постійні витрати, грн.                                              20 000

Виробничі потужності складають 300 од. продукції на місяць. Менеджери фірми незадоволені обсягом збуту і розглядають доцільність зниження ціни на 12%. 

Розрахувати беззбитковий обсяг продажу товарів до і після зниження ціни. 

Прийняти рішення щодо зниження ціни, враховуючи, що за даними маркетингового дослідження ємність ринку складає 270 од. продукції на місяць. Якщо рішення приймається, визначити необхідну зміну (збільшення) обсягу продажу, що компенсує зниження ціни на 12% й забезпечить прибуток на тому ж рівні. 

Завдання 8
Для забезпечення сталого безперебійного виробничого процесу підприємству потрібно 350 тон сировини на рік. Витрати на оренду складу, утримання складського устаткування, комунальні послуги й ін. витрати по збереженню сировини складають 1,6 тис. грн. у рік. 

У таблиці наведена інформація про потенційного постачальника сировини. 

	Мінімальна 

партія закупівлі, тон
	Відстань, км
	Вартість 1 км 

перевезення, грн.
	Додаткові витрати щодо розміщення замовлення на одну партію, грн.

	10
	115
	1,8
	322


Підприємству необхідно прийняти рішення про оптимальну партію закупівлі сировини. Розрахувати періодичність закупівлі сировини.

Завдання 9
Розрахувати ціну послуг складу по вантажопереробці і збереженню продукції, що покриває витрати на складську діяльність і забезпечує прибуток 10000 грн. Можливий обсяг вантажопереробки складе 6 тис. т, змінні витрати на 1 т продукції – 3 грн./т, постійні витрати – 32000грн.

Завдання 10
Розрахувати годинний тариф за користування предметом прокату, якщо річна вартість предмета прокату складає 9000 грн., а місячний тариф – 5% вартості засобів, що надаються у прокат.

Завдання 11 

Ємність регіонального ринку фармацевтичного товару складає 150 тис. уп. продукції на місяць. На ринку працюють декілька фірм-виробників цього товару, які задовольняють 80% попиту населення. 

Перед відділом маркетингу фармацевтичного підприємства стоїть задача прийняття рішення щодо запуску нової технологічної лінії виробництва цього товару, якщо змінні витрати складуть 7 грн. на одиницю товару, прогнозна оптова ціна реалізації – 10,99 грн., постійні витрати складають 150000 грн. 

Розрахувати беззбитковий обсяг збуту, зробити висновки.

Завдання 12
У процесі діяльності протягом року підприємству необхідно 5000 тонн сировини, при закупівлі якої воно орієнтується на умови роботи постачальників. 

Витрати на збереження 1 тони сировини складають 10 грн. у рік. Припустимі витрати на розміщення і виконання одного замовлення не повинні перевищувати 75 грн. Підприємство не має власного транспорту для доставки сировини. 

Визначити витрати на розміщення і виконання одного замовлення при закупівлі сировини в кожного з постачальників і вибрати того, що відповідає умовам діяльності підприємства. Зробити висновки.

	Постачальник
	Партія 

закупівлі, т
	Відстань, км
	Додаткові 

послуги
	Витрати на 

розміщення і 

виконання 

одного замовлення

	№1
	250
	55
	Доставка 

транспортом 

постачальника
	?

	№2
	300
	32
	Доставка 

транспортом 

замовника
	?


Завдання 13

Комерційно-посередницька фірма запропонувала для продажу на зовнішній ринок 2000 од. медичних приладів. Витрати на придбання і транспортування одного приладу до границі складають 110 грн. Експортна ціна за контрактом одного приладу складе 30 дол. Коефіцієнт валютної ефективності імпорту дорівнює 5 грн./дол.

Визначити: 

1) ефект від проведеної бізнесу-операції на експорт; 

2) граничну мінімально припустиму експортну ціну (беззбиткову зовнішньоторговельну ціну).

Завдання 14
Визначити критичний обсяг вантажообігу, що забезпечить покриття усіх витрат на здійснення вантажопереробки і збереження товарів на складі. Побудувати графік беззбитковості.

Відомо, що сумарні постійні витрати складу – 18000 грн., витрати на вантажопереробку на складі в залежності від обсягу вантажообігу – 4 грн/т. Запланований обсяг вантажообігу – 6 тис. т; вартість послуг складу – 10 грн./т.

Завдання 15
Визначити суму лізингового платежу, якщо вартість лізингових основних фондів — 120000 грн., термін лізингу — 9 років, відсоткова ставка з урахуванням комісійних — 7%. Виплата платежів по лізингу виробляється рівними сумами два рази в рік.
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Інформаційні ресурси
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